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7 Elementos clave que debes incluir
en la estrategia de marketing digital
de tu empresa B2B

A Alejandro Ibarra Ojeda
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En la reunion semanal de
ventas de una PYME el
director general menciona:

“Tenemos que empezar a
hacer marketing digital”
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GUANDO UNA PYME TIENE
NUEVO RESPONSABLE DE MARKETING DIGITAL
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Como lo ve direccion Como lo ve ventas .
areas de la empresa
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Error No. 1

Ejecutamos tacticas sin
una estrategia definida




Error No. 1: Ejecutamos tacticas sin una estrategia definida

Una estrategia de marketing es un plan a
largo plazo que busca conseguir objetivos
previamente definidos mediante un
analisis técnico

VS

Las tacticas son el conjunto de acciones

gue llevamos a cabo para hacer posible la

estrategia de marketing




Error No. 1: Ejecutamos tacticas sin una estrategia definida

Sehales de que ejecutamos tacticas aisladas
y ho como parte de una estrategia

Direccién presiona por resultados inmediatos y se determinan acciones sin un
analisis previo.

Algunos miembros del equipo no conocen claramente quien es el cliente ideal
gue estamos buscando.

Hacemos un sitio web con un disefio moderno pero no incluimos contenido
de valor para nuestros prospectos y clientes.

Vemos a las redes sociales como la estrategia a seguir y no como una tactica.

Pensamos que un software de marketing por si sélo hara la diferencia.
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Error No. 2

Pensamos que marketing digital
es solo traer prospectos desde
internet




Error No. 2: Pensamos que marketing digital sélo es traer prospectos desde internet

Toda empresa requiere combinar 3 estrategias para crecer

A Estrategia de conexién
con clientes clave

Tengo una base de clientes valiosa y quiero
presentarles nuevas soluciones para vender mas

prospectos desde internet

Estrategia de prospeccion Necesito prospectar para llegar
B proactiva a nuevas cuentas de alto valor.
Estrategia para generar Quiero atraer nuevos contactos desde
C Google y redes sociales




Empresal

Vendo proyectos o
servicios llave en mano a
industrias especificas.

Empresa 2

Vendo soluciones tipo

consumibles que requieren un

proceso de ingenieria.

Le puedo vender muchas

soluciones a un mismo cliente.

BEBIDAS GASEOSAS)Y/OJBEBIDAS ALCOHOLICAS
TRATAMIENTO DE AGUAS RESIDUALES

Estrategia Prioridad
A.- Conexion con clientes clave 2
B.- Prospeccién proactiva 1
C.- Generar leads desde internet 3

Estrategia Prioridad
A.- Conexion con clientes clave 1
B.- Prospeccién proactiva 2
C.- Generar leads desde internet 3

Empresa 3

Comercializo productos
que muchos tipos de
usuarios pueden comprar

imperquimia
w .

Estrategia Prioridad
A.- Conexién con clientes clave 2
B.- Prospeccién proactiva 3

C.- Generar leads desde internet
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Error No. 3
Nuestro comprador esta
cambiando y nosotros no




Error No. 3: Nuestro comprador esta cambiando y nosotros no

El nuevo consumidor estd cambiando

FORRESTER’

Prefiero platicar con el Prefiero obtener informacién en
representante de ventas antes linea por mi cuenta antes de
de buscar por mi cuenta. hablar con el vendedor.

53+

21«
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Error No. 3: Nuestro comprador esta cambiando y nosotros no

En el 2020...

¢Cual sera el porcentaje de personas que
quieren informarse en pagina web antes de
hablar con tu equipo de ventas?

© 70% (igual queen el 2017)
© cntre 712 80%
© cntres1290%

© cntre91a100%
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Error No. 3: Nuestro comprador esta cambiando y nosotros no

De acuerdo a un estudio de Accenture

94% de los compradores B2B admite que realiza investigaciones en internet

antes de tomar una decision de compra.

Los usuarios algunas veces no confian en nuestros

mensajes de ventas y marketing

59% de los compradores prefiere usar internet para informarse porque

piensan que el vendedor |lo esta presionando para alcanzar su

cuota en lugar de ayudarlo a resolver un problema.
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Error No. 3: Nuestro comprador esta cambiando y nosotros no

FORRESTER’

73% de los millennials que trabajan en Estados
73% Unidos estan ya involucrados en la toma de
decisiones de compras.

Para el 2025 el 44% de toda la fuerza laboral
44% de Estados Unidos sera Millennial.
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Error No. 4

Nuestros equipos de marketing
y ventas no trabajan hacia la
misma direccion




Error No. 4: Nuestros equipos de marketing y ventas no trabajan hacia la misma direccién

4
R

"4

s

@" Ventas se queja de que los

© contactos que marketing le
envia son de mala calidad

> i

=

Marketing se queja de que
entas no atiende a los
contactos que le envia






Error No. 4: Nuestros equipos de marketing y ventas no trabajan hacia la misma direccién

Vemos a marketing digital como un area

separada de ventas

Marketing

Sitio web

Blog

Redes
sociales

Ventas

Relacion con
clientes actuales

Prospeccion con
cuentas nuevas

Proceso de
venta
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Error No. 4: Nuestros equipos de marketing y ventas no trabajan hacia la misma direccion

ABERDEEN
GROUP

38% Mas de cierres de venta

36% Mas ingresos

20% crecimiento anual
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Error No. 5

No explicamos de forma
clara a nuestro prospecto
qué podemos hacer por el




Error No. 5: No explicamos claramente a nuestro prospecto que podemos hacer por el

1.- Sobrevivir y crecer

2.- No gastar calorias

source: Storybrand
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source: Unplash






LEARN MORE OUR MISSION HOME ABOUT AMBASSADORS

Your journey starts here

Artisan. Innovative. Solutions.

LEARN MORE GET STARTED
K 3 ’
. ’

WHY START?






5 Errores comunes de las PYMES
en los esfuerzos de marketing digital

1.- Ejecutamos tacticas sin una estrategia definida.

2.- Pensamos que marketing digital es sélo traer prospectos
desde internet.

3.- Nuestro comprador esta cambiando y nosotros no.

4.- Nuestros equipos de marketing y ventas no trabajan hacia la
misma direccion.

5.- No explicamos de forma clara a nuestro prospecto qué
podemos hacer por el.




trategia de
marketing digital

——




Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Formula de marketing

Sitio Web en constante mejora

Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

Procesos y Tecnologia para alinear a marketing y ventas

Campanias estratégicas entre marketing y ventas

Soporte al pipeline y Assignment Selling

Andlisis de datos y ajustes a estrategia
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Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Férmula de Marketing
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Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Férmula de Marketing

Datos Empresa 1 Empresa 2 Empresa 3

1.1. Posicionamiento Nombre de la empresa

Zona geografica

Define quién es tu A qué se dedica
cliente ideal

Tamano de empresa

Producto/ aplicaciéon / pain points
/ beneficios que buscaban

Monto de propuesta / Venta

Personas que participan en la
decision de compra
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Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Férmula de Marketing

1.1. Posicionamiento

Nombre ficticio

Describe a las P

. pers_onas que Problemas o retos que
intervienen en el enfrenta en su trabajo
proceso de compra

Preguntas que hace a tus
vendedores o que se plantea

3 beneficios principales que
genera tu producto

3 Principales objeciones para
adquirir tu servicio y como
las contestas




Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Férmula de Marketing

1.2. Clarifica tu mensaje de valor

v



Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Formula de Marketing

1.2. Clarifica tu mensaje de valor

Expliguemos nuestro servicio en el

formato:
PROBLEMA
PRODUCTO / SOLUCION

BENEFICIOS

Luke Skywalker no sabe como vencer al lado oscuro
de la fuerza y se siente frustrado.

En (nombre de tu empresa) tenemos una capacitacion
de 3 semanas llamada curso para
derrotar al imperio.

Este curso le dara los pasos necesarios para obtener la
victoria y traer paz a la galaxia.



Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Formula de Marketing

1.2. Clarifica tu mensaje de valor

Expliguemos nuestro servicio en el
Los emprendedores mas visionarios buscan crecer su
empresa rapidamente, lo cual requiere
mucho tiempo y energia.

formato:

PROBLEMA

Ayudamos a pequefos empresarios a crecer su negocio
PRODUCTO / SOLUCION con un programa de 12 semanas en el que podran
aprender y construir estrategias que les ayuden
BENEEICIOS a llegar al siguiente nivel.
No pierdas esta oportunidad y haz crecer tu negocio
con un modelo disefnado especialmente para ti




Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Formula de Marketing

1.2. Clarifica tu mensaje de valor
Expliguemos nuestro servicio en el
formato:

PROBLEMA
PRODUCTO / SOLUCION

BENEFICIOS

Los emprendedores mas visionarios buscan crecer su
empresa rapidamente, lo cual requiere
mucho tiempo y energia.

Ayudamos a pequefos empresarios a crecer su negocio
con un programa de 12 semanas en el que podran
aprender y construir estrategias que les ayuden
a llegar al siguiente nivel.

No pierdas esta oportunidad y haz crecer tu negocio
con un modelo disefnado especialmente para ti



Posicionamiento, Mensaje de valor claro y Formula de Marketing

1.2. Clarifica tu mensaje de valor

Expliguemos nuestro servicio en el

formato:
Muchas personas no estan contentas con la

apariencia de su hogar, pero no tienen el
tiempo ni los recursos para hacer los

PROBLEMA

PRODUCTO / SOLUCION cambios por si mismas.

Nuestro servicio de disefio de interiores o

BENEFICIOS .
guiara paso a paso para obtener el aspecto

que desea y amar la casa en la que vive.




Posicionamiento, Propuesta de valor clara y Férmula de Marketing

1.3. Formula de marketing

A

Estrategia de conexion
con clientes clave

Tengo una base de clientes valiosa y quiero
presentarles nuevas soluciones para vender mas

Estrategia de prospeccion
proactiva

Necesito prospectar para llegar
a nuevas cuentas de alto valor.

Estrategia para generar
prospectos desde internet

Quiero atraer nuevos contactos desde
Google y redes sociales

o/4



Estrategia Prioridad

Empresal
A.- Conexién con cuentas clave 2
V.ehdo proyectos o B.- Prospeccion proactiva 1
servicios llave en mano a
industrias espeC|f|cas. C.- Generar leads desde internet 3

BEBIDAS GASEOSAS)Y/OJBEBIDAS ALCOHOLICAS

TRATAMIENTO DE AGUAS RESIDUALES

Empresa 2 Estrategia Prioridad
Vendo soluciones tipo A.- Conexioén con cuentas clave 1
consumibles que requieren un
proceso de ingenieria. B.- Prospeccion proactiva 2
Le puedo vender muchas C.- Generar leads desde internet 3

soluciones a un mismo cliente.

E m presa 3 Estrategia Prioridad
A.- Conexién con cuentas clave 2
Comercializo productos
B.- Prospeccion proactiva 3

que muchos tipos de

usuarios pueden comprar / . - . impé;;"“;"ia
: C.- Generar leads desde internet 1

T ————




Sitio Web en constante mejora
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cQuién debe ser el responsable en tu empresa
de hacer tu nueva pagina web?

o o o O

El practicante

/4



H Sitio Web en constante mejora

Tu sitio web es una herramienta del equipo
de ventas no del area de marketing

Marketing Ventas

Marketing debe producir un sitio + Ventas debe proveer todos los
con la estrategia necesaria para que contenidos para que el sitio sea
sea capaz de atraer traficoy un fuente de educacion.

conversaciones de venta.

(o/4




Sitio Web en constante mejora

Objetivos de una pagina web

Tu pagina y contenido deben:

1. Apoyar al equipo comercial a cerrar ventas mas facilmente

e Acortar el ciclo de venta

e Mejorar tu porcentaje de cierre
2. Generar nuevos contactos desde Google y redes sociales

3. Presentar una imagen profesional de la empresa

4. Explicar la historia de la compaiiia

(o//4



Sitio Web en constante mejora

Secciones y elementos de tu pagina web (version 1)

Pagina principal

Productos o servicios
- Por nombre
Por industria
Por tipo o categoria
Por problema que resuelve
Por comprador

Acerca de nosotros

Contactanos

Proyectos recientes version simple

1 caso de éxito que te ayude en todas
las estrategias de tu féormula.

1 PDF generador de Leads

Chatbot y llamado a la accién mas
poderoso

(o/4



Sitio Web en constante mejora

Cuida que tu pagina principal
tenga un mensaje claro y de valor

Tu pagina principal debe responder

rapidamente 3 preguntas:

1. ¢Qué vendes?
2. :Qué beneficios obtengo si compro tus
productos o servicios?

3. Como te contacto?

linkaform FACIITYMANAGERS  CONTRATISTAS  CASOS DE EXITO UsOs INDUSTRIS = PRECIOS - —

Software de gestion de operaciones para
Facility Managers y Contratistas

Linkaform es un software facil de personalizar e implementar que ayuda a las
empresas a controlar y optimizar sus procesos operativos.

Para Facility Managers

>

7 ’/{(//. ContactUsToday!  1-800-321-5061 Need Help? W8 Searct h
S8 (e
N RENTAL Equipment Catalog Locations About Contact Careers Rent Equipment

Renting the right equipment
has never been easier.

We deliver equipment directly to your site and make sure that
you get thejob done the right way; the first time.

What do you need to get the job done? O, ‘



Sitio Web en constante mejora

Tus productos y servicios
bien explicados

Por nombre del producto
Por problema que resuelve
Por tipo de industria

Por puesto

@ PRIME POWER

Baterfas para montacargas
Somos fabricantes de baterias para montacargas y otros
quipos con motores sléctricos para el transport de
materiales. Contamos con més de 50 afios de experiencia §  Precios de fébrica

ofreciendo la mejor calidad y precio.

Cotizar bateria >

MTY 01 (81) 81419000

Nosotros  Productos v Servicios  Aplicaciones  Proyectos recientes  Blog  Contacto

A
[t4] Fabricamos cualquier tipo de baterfa

]ié Reparacién y mantenimiento

DX (56) 6350 2570 Bajio (55) 5893 0873

Baterfa Placa plana

Tecnologia probada y establecida en el mercado.

Es 100% reciclable y cuenta con un excelente.
retorno de inversion.

« Orgullosamente ensambladas en México

- Construccién més resistente y robusta a
‘comparacin de la tecnologfa tubular.

« Soporta operaciones muy demandantes.

- Se adapta con un excelente desempefio en
operaciones que requieran los 3 tipos de
carga: convencional, de oportunidad y
répida.

* Largavida

« Sin necesidad de un sistema de seguridad.

Bateria lon litio

Tecnologfa reciente con un retorno de inversién a
largo plazo.
+ Alta eficiencia.
« Totalmente libre de mantenimiento.
+ Soporta carga ultrardpida.
« Para operaciones de 3 turnos o 24 hrs.
« Para ciclos con tiempos de carga muy cortos
(23 hrs).
« Con un sistema de seguridad sumamente
sofisticado.

Bateria Placa tubular

Optimiza el uso del plomo para disminuir el costo
de la materia prima. Con un tiempo de vida més
corto a diferencia de otras tecnologlas.

« Brindan mayor energfa en un espacio menor.

« Comunmente utilizadas en Europa, donde
os horarios de operacién son menos
demandantes.

« Algunos modelos especificos de
montacargas importados requieren este tipo
de baterfa.

« Para carga convencional y de oportunidad.

« Baterias seguras sin necesidad de un sistema
de seguridad.

Beneficios de nuestras baterias para montacargas

@ Exigente control de calidad en todos nusstros procesos, (]
desde la mezcla del plomo, hasta su formacién y ensamble.

@ Usamos las mejores materias primas en la industria de

baterias.

para

cualguier modelo o tipo de vehiculo eléctrico.

© Cubrimos todos los voltajos de 12 a 80 volts y fabricamos bajo

pedido para aplicaciones especificas

//



Monterrey: (81) 8190 3168 Saltillo: (844) 4302018

Soluciones
en Concreto
MARCAS v BLOG Y RECURSOS

PRODUCTOS v NOSOTROS

Home >

Seleccione una categoria Curadores

Aditivos

En este mes de agosto -25%
en endurecedores para firme

Acabados y pisos epéxicos

Adhesivos v

Aislantes actsticos

Anclajes quimicos .
= Antisol® Pro

Sika

Curadores i
Caracteri

icas Formula de

Curado y proteccién del concreto
prematuroyy,

VER PRODUCTO

Desmoldantes

Endurecedores para firmes .

aplicacién ya que no taponea las boquillas
pelicula que retiene el agua en el concreto evitando el resecamiento

Sitio Web en constante mejora

Querétaro: (442) 384 0152/51

Busca tu producto.

CONTACTO

e los a

San Luis Potosi: (444

MI CUEN

cil integracion, no produce grumos De fac
persores Forma una

Soluciones
en Concreto

PRODUCTOS v MARCAS ¥ NOSOTROS BLOG Y RECURSOS.

Anclaje de
magquinaria y equipo

Anclaje de soportes, tornilleria y pernos

s dinamicas

La industria requiere el uso de maquinas y
equipo de precisién para la fabricacién de
sus proeuctos, la cual suele ser pesada y

generar vibraciones durante su operacién.

industrial requiere estar ancladaj

pecificaciones de alta resitencia a

Productos

e

sSika AnchorFix 3001 Sika AnchorFix-1

SIKA SIKA

Caracteristicas Curado rapido Producto
listo para utilizar y de facil aplicacion
con pistola de calafateo estandar de
uso rudo Aplicable a bajas
temperaturas Alta resistencia y
capacidad de carga Se aplica
solamente una vez,

Caracteristicas Se puede mezclar con
agua o Planicrete ® AC Se puede
allanar para ajustarse al contorno De 15
mm a10 em (116 a 4 pulgadas) en
espesor en instalaciones verticales De
15mm a s cm (116 a 2 pulgadas) en.

conTacTO w

Sika AnchorFix-2
SIKA

CaracterAsticas Curado rAipido
Producto listo para utilizar y de fAicil
aplicaciA’n con pistola de calafateo
estAindar de uso rudo. Aplicable a
bajas temperaturas Alta resistencia y
capacidad de carga Se aplica
solamente.

MICUENTA~

/,



Sitio Web en constante mejora

0.01-MEISA (62472) [_contacto

Mueisa ico Producos +  Mercados jcoTécnco = hoso

Agrega una seccion de proyectos
recientes o casos de éxito

trabajo que n nu m

ecto similar llgmanos o envianos un correo electrnico para ha

Fabricante de transformadores instala sistema de bombeo seco para reducir el tiempo de
secado

Seguirleyendo —»

MAHLE " e

Fabricante de radiadores aumenta su produccién un 38% renovando sus detectores de
fugas. Conoce cémo.

Sequir leyendo —

Bombas secas que evitan la contaminacion en el depdsito del liquido de frenos en la
industria automotriz

Seguirleyendo —

Empresa de aires acondicionados incrementa su produccion en un 30% con el detector de
fugas Inficon P3000

Sequirleyendo —»

La industria a tu correo

Recibe las noticias mas relevantes de la industria directamente en tu correo




Sitio Web en constante mejora

Implementa herramientas para facilitar el “
) Metalinspec

proceso de solicitud de informacion

DEMOSTRACIONES ONLINE

Reserve un soporte técnico en linea, preparacion de muesifas o una
sesion de demostracion del equipo.

¢ Tienes alguna pregunta? Es un placer

- ChatbOt (@ Servicio al cliente NB
- Agenda de demos .

ayudarte.

¢Cuél es la razon por la cual nos

contactas? Toda la ori i6 i i ia técnica  Agenda tu demostracion
que necesita en linea. Nombre* Apellido*

En Metalinspec do ante la sanitaria. N
enlinea o ayudan a beneficiarse de una mejor operacion técnica, mejores procesos y
caracteristicas avanzadas de nuestros equipos. Le ofrecemos:

Nombre de la empresa* Cargo*

l Solicitar una cotizacién

« Demostraciones de equipos online

« Asistencia técnica y solucion de problemas online
5 Correo electrénico* Teléfono*
Estatus de mi orden « Asistencia en preparacion de muestras online

¢Como funciona una sesién en linea? Pais*

S 3 § Durante la sesion, nuestro representante de ventas le brindard todo el soporte y la e eetrons v
ugerencias o quejas o . utilizando el ido de sonido, Y P
segin sea necesario, junto d técnicos de

en aplicaciones, si es necesario. Ciudad

Simplemente complete el siguiente formulario y su representante de ventas local de
Metalinspec se comunicara con usted para programar una sesion en linea. Puede
esperar saber de nosotros en 48 horas. g

Preguntar por empleo

demostracion® demostracion*

Equipo interesado para demostracién*

l Preguntas técnicas

[ Otro

Metalografa (Stuers)

) bureza (Struers)

) Pruebas mecénicas (instron)

) Espectrometria/Andlsis Quimico (Spectro)
Microscopia elecirénica (Jeol)

FerAala tina anciaAn



Sitio Web en constante mejora

Produce al menos un PDF generador de Leads

MTY (81) 8141-9000  CDMX (55) 5350-2570  Bajio (55) 5893-0873  USA +1(832) 702-8973
PRIME POWER
DURABILITY & TRUST

Nosotros  Productos v Servicios  Aplicaciones  Proyectos recientes  Recursos  Blog Contacto

Recursos

Ebook: 10 consejos de mantenimiento
para tus baterias

Te compartimos nuestros 10 mejores consejos para
mejorar el rendimiento operativo de tus baterias

iDescarga este brochure con 10
consejos para el mantenimiento de

tus baterias!

En este Ebook te compartimos nuestros 10 mejores consejos
para mejorar el rendimiento operativo de tus baterias.

Correo*

Nombre*

Tipo de usuario*

Empresa*

- Selecciona -

Nimero de montacargas con los que cuentas*

‘ - Selecciona - 2

proteccion dereCAPTCHA [P "]
Privacidad - Términos

Descargar
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

Cualquier Cualquier
B
persona persona

Consideradores

Espectadores
Aqui es donde, Aqui es d_onde
desafortunadamente tg contenido
la mayoria del siempre debe
contenido comienza de empezar
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

Mejores practicas /
consejos

7 aspectos que debes revisar durante el
mantenimiento de tus quemadores industriales

15 junio 2020

ASPECTOS A REVISAR

EN EL MANTENIMIENTO
DE TUS QUEMADORES
INDUSTRIALES

Flamas
distorsionadas

Quema ineficiente

Quemadores
de combustible

que no encienden

. o Mala calidad
Seguridad 32 del producto

Quemadores Daiios en

que se apagan el aislamiento @ NUTEC
BICKLEY

7/



Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

Problemas que
resuelven tus

productos o servicios
Las 6 ventajas clave de la Secotom 60 para un 6ptimo

corte metalografico

October 3,2019

R e nir .
i Conoce la avanzada méquina de corte de precision con gran capacidad y

1 ®
\ m } mEtalmspEC flexibilidad de aplicacion jClick aqui!

600

meta"nspec bl_Og Acerca v Equipos v Magnitudes v Laboratorio de pruebas v  Servicios v  Recursos
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

MTY (81) 8141-9000  CDMX (55) 5350-2570  Bajio (56
PRIME POWER

DURABILITY & TRUST
Nosotros  Productos v  Servicios  Aplicaciones

Blog / Baterias de litio VS baterias de plomo 4cido de carga rapida

Comparativas Baterias de litio VS baterias de plomo 4cido de
carga rapida

Las baterias de plomo y litio son las tecnologias mas utilizadas actualmente en la industria para
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

<Y VINSSA

WEBINAR

¢Buscas mejorar
tus inspecciones

de calidad?

Conoce acerca del mas robusto
y novedoso sistema de vision
basado en inteligencia artificial

:Cémo resolver inspecciones anteriormente imposibles?

Hablaremos de la tecnologia mas reciente para la inspeccion de
productos basada en la inteligencia artificial

MUEISA. | Leybold

El impacto de la bomba .} ‘{,
de vacio en el empaque
de alimentos ;

Tener una vision general de tus procesos de envasado de alimentos y en particular
de la tecnologia de vacio te permitira mejorar los resultados finales, aumentar la

eficiencia y confiabilidad de tu operacion.

Conoce mas sobre los beneficios de la tecnologia de vacio con la que Leybold ha

innovado en la industria.

Ver mas

eybod iExplora el mundo de la frescura! [eBook]

Vacuum Solutions
for Fooo Proces Conoce las soluciones de vacio para procesamiento y

i Packag rg
. envasado de alimentos que Leybold y Meisa traemos
para ti.

Descargar eBook
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Estrategia de contenidos (learning center, email, video y redes sociales)

(2 =) [

ﬂ Alberto Cantu Perez « ler L] m @ ey Inicio Mi red Empleos  Mensajes
v'o

Vice President Combustion, Control and Services BU at Nutec Bickley 5 . P O
5 meses » @ Abre tu cuenta en Oyster - Te damos App + Tarjeta empresarial para tu negocio. Sin costo |

In the following article, we talk about what checks you should make to your “ s, MEISA + Seguir ===
. o . .779 id
safety valves to prevent explosions caused by possible gas leaks. Learn more: Mueisn 7 seguidoree

2 semanas - Editado - @

https://hubs.ly/HOnkgsPO . J ¢Qué tan confiables son los #detectoresdefugas #Inficon? Nuestra Gerente de
Ventas, Yazmin Valencia, nos responde a esta pregunta.

Ver traduccién MEISA

1.779 seguidores

Maeisa §1INFICON ;Qué tan confiables son los
N UTEC a - ‘ :ielectores de fuga Inficon?
@ BICKLEY Ver perfil completo
PREVENTION OF GAS-FUELED
EXPLOSIONS AND FIRES

We advise you to check or test several

areas of the security system during (i

our monthly maintenance routines

y y > Kl o03/136

000

[ ) Reacciones

& Recomendar Comentar ﬁ}Compartir VEnviar Q o @6 @ @5 '0 q) & \




Procesos y Tecnologia para alinear a marketing y ventas




Procesos y Tecnologia para alinear marketing y ventas

in

SALES NAVIGATOR salesforce

CRM HubSpit
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Campanias estratégicas entre marketing y ventas
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Campanas estratégicas entre marketing y ventas

A.- Estrategia de conexién con clientes clave

Tengo una base de contactos y clientes valiosa en este momento y quiero
conectar con ellos para vender nuevos productos / servicios o vender mas.

«, 800 500 1222

Product Marcas Acerca de Nosotros Sucursales Recursos Blog Contactanos

Ensambladora automotriz ahorra el
49.53% de gas en sus procesos de
soldadura por pieza fabricada

Preocupados por la contingencia actual que vive el Pais y el mundo entero, nuestros asesores detectaron una gran

oportunidad en ahorro de gas en procesos de soldadura dentro de una planta ensambladora en Saltillo, Coahuila.

Vinssa, junto a Wire Wizard, efectuamos una prueba con y sin el ahorrador de gas GFJ-ADJ-D por medio de un
totalizador digital para realizar el conteo de kg/cm2 gastados por pieza completa comparandolos en el lapso de un turno

cada uno.

Segmentas
tu base
de datos

Envio de
articulos
de valor

Cita de
ventas

-Articulos
-Novedades

Les compartes
contenido de blog:

-Casos de uso

Llamada

Sl

¢El contacto
quiere saber de
tu solucién en

este momento?

Te agradece y
te dice que le
interesa saber mas
pero a futuro

(o/4



Productora de pollo mejora el desempeno en su linea
de eviscerado con bombas de vacio secas Leybold

Sobre la empresa

B.- Estrategia de prospeccion proactiva

Necesito prospectar para llegar a nuevas cuentas de alto valor.

Campanas estratégicas entre marketing y ventas

Enviar email

Buscas cuentas .. Envio de
y contactos de de prese:ta:nc;n —> articulo de >
alto valor con con ?c.o valor
caso de éxito
S|
Cita Envio de
de ventas < ‘ articulo de
valor

Llamada

¢El contacto
quiere saber de
tu solucién en

este momento?

Revisas sus
interacciones y
vuelves a intentar

Les compartes
contenido de blog:
-Articulos
-Novedades
-Casos de uso

Con su permiso
lo agregas a tu
base de datos

Te agradece y
te dice que le
interesa saber mas
pero a futuro
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Campanas estratégicas entre marketing y ventas

©) Risoul. S i R R R B

oo

C.- Estrategia de Inbound Marketing

Quiero generar nuevos contactos desde internet GABINETES HOFFMAN

sssorle, Informacién o fos gabinetes Hoftman?

Conthctanos

GO gle gabinetes hoffman X 2

Somes dst > - s e 8 oo, conccidaa
o Contamos con s o 22 pntos do vont

"
nvent Ut n o arery. oo 26
~ HOFFMAN

Q Todo [ Imagenes < Shopping [ Noticias () Videos i Mas  Preferencias  Herramient:

Lineas de gabinetes Hoffman

Cerca de 116,000 resultados (0.56 segundos) & Descarsa ouesiro catélopo de sabinstes Hoffman

www.takachi-enclosure.com/ v +81 48-222-5409

Gabinete Electrénica - TAKACHI Electronics enclosure rrouees
Gabinetes para circuitos, Caja plasticas, Caja aluminio, Hecho Japén. Caja industria. Cajas “ |
IP67. Caja universal. Gabinete aluminio. !
Cajas Plastico Cajas Aluminio i ol
Cajas electrénica Hecho en Japén Cajas aluminio Hecho en Japén u!-
IP67 Cajas plasticas caja de aluminio extrusionado -
landings.risoul.com.mx/gabinete/hoffman v Pn:d:s Pu\;anlr Iqafl\qs L lavida ?mlma
3 ; <o g e tu equipo eléctrico con nuestros equipos
Gabinetes Industriales Hoffman - Distribuidor Autorizado
© desnumictiador trmoéco combinado con ol conducto 6o =
industriales, icos, climati: y i C drensje con cetcacidn ULy CSA, propercinen una sokicin de S~
poteccin eyl
AMamente efectv y con un costosccuado evtark o o s pares
www.hoffmanngroupmexico.com/ v :mﬁﬁm?mﬂ:::mﬁ:ﬂm‘
Catalogo Hoffmann Group 2019 - Hoffmann Group México P —

Conoce la nueva pagina de Hoffmann Group México, tenemos el mejor catalogo de
herramientas

Descarga este Ebook Gratis Descargar Nuestro Catalogo

www.mercadolibre.com.mx/ v
Gabinete Hoffman - Mejor Precio Encontrado il

La mayor variedad en Mercado Libre, al mejor precio y en hasta 12 MSI. {Checal Garantia.

www.risoul.com.mx » productos-hoffman ~

Distribuidor de gabinetes Hoffman - Risoul

Gabinetes Hoffman. Pentair es un i de Gabi iales, estos sirven para alojar
Yy Oni de tipo



https://www.risoul.com.mx/productos-hoffman

Soporte al pipeline y Assignment Selling
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78% de las
personas

Creen que las empresas detras del
contenido estan interesadas en
construir buenas relaciones.

Soporte al pipeline y Assignment Selling

374 total

Leads

USD $123,912.28
09-
5.00 usD 5598‘5

usD $17533
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Soporte al pipeline y Assignment Selling

Consiste en provocar que el prospecto lea
una serie de contenidos de valor (touch
points) durante todo el proceso de compra

Cada vez que un prospecto lee un contenido
de valor su confianza hacia ti se incrementa.




Soporte al pipeline y Assignment Selling

LN
5 errores

é 5 en la venta e implementacion de
proyectos de almacenamiento de granos

SUCCESS STORIES

R — 6

How can Nutec Bickley help you?

« On-site service policies: we schedule visits for * Training of personnel in charge of furnace

preventive maintenance according to the operation or maintenance. Despite extremely challenging conditions for
specific needs of each operation international trade, Nutec Bickley's Ct Hok. b di
’ * Flue gas measurement: 0,, C0, CO,, NO,. Business Unit has just been successful in . i ola,.buen dia

 Equipment review and testing: aimed at gaining an order in China for the supply of

© Spare parts: from the most well-known brands b
detecting items that are damaged or that need pare D . two 35m? shuttle kilns and an automatic car
such as Fives North American, Kromschroder, .
to be replaced. transfer system.

Dungs, Siemens, Fisher, Honeywell, ASCO,
« Equipment calibration: air/fuel ratio, safety DELTA, Elektrogas, etc.
sequences, pressure switches, control valve
settings, actuators.

Ejecutar un proyecto de almacenamiento de granos con éxito es un gran reto.
Requiere de un correcto levantamiento de necesidades, una fabricacion de

calidad mundial y una instalacion profesional.
© Surveys: we check temperature uniformity and
correct operation.

The contract has been placed by a leading refractories producer with whom the company
already collaborated on other projects — a $2bn+ turnover group with operations across the Sab A bi d d és de trabaj N
« Component safety upgrades: to ensure NFPA world. abemos que puede ser abrumador, pero después de trabajar en equipo con

© Industry 4.0: evaluation and real-time
86 compliance.

o . muchos integradores como tu, hemos descubierto que son pequefios errores los
monitoring of burner signal status.

The kilns - to be used for the firing of fused silica tempering rolls used in the glass industry —

will have a maximum operating temperature of 1,250°C (2,280°F) and will be lined using Nutec que hacen la gran diferencia entre un proyecto de éxito vs otro que sélo traera
Bickley's patented Jointless™ insulation. This system consists of monolithic ceramic fiber problemas.

modules engineered to cover a complete kiln wall, door, or roof. It's a one-piece construction

continuously shaped with ceramic fiber blanket folded and anchored, thereby eliminating

joints between smaller modules (as common with standard ceramic fiber linings) and the Descarga nuestro eBook y evita estos errores:

gaps often found around the flues, which otherwise require higher maintenance.

The kilns will also feature Nutec Bickley's latest IMPS® (Integrated Multizone Pulsing System) 5 errores en la venta e implen i6n de de aln i de
for maximum combustion control and flexibility. This unique firing and cooling pulsing control 1
technology brings many benefits, including: L i

No frenes el crecimiento de tu negocio

* Energy savings  Easy re-zoning of the kiln via the softw~"~

* Improved process control program

« Utilization of the maximum Kinetic energy * High gas recirculation volumes M Descarga nuestro eBook
The maintenance of burners is a vital function since it affects the performance of the furnace’s available from the burners « Better energy transfer from the gases 1 €
other components, so we advise you to carry out reviews on a four-monthly basis, depending « Improved temperature uniformity without the product elp. « Recabar informacién incorrecta, envel levantamiento
on the use and performance of your furnace. the need for excess air * Reduced NO, generation

« Copiar un disefio que resulta incorrecto
* High turndown ratio
At Nutec Bickley we are specialists in customized systems. Contact our qualified consultants

to learn more about all the solutions we have available for you

« Haber alineado mal los equipos y retrabajar todo nuevamente

DESCARGAR AHORA




Andlisis de datos y ajustes a estrategia
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Andlisis de datos y ajustes a la estrategia

_

Monto vendido

= s -
1 O O total
Le=S _ prospectosy wales

. " - : C

£ — (tunidades @

-::’, T — —Leads Ca\_\ﬁcados que Opo

- Total de \eads Estamos I abajando
Precio de venta: $
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‘ Conclusiones

1.- Estrategia a largo plazo antes de cualquier tactica.

2- Con un consumidor que quiere autoservirse las
diferenciasentre las areas de mkt y ventas se estan

diluyendo.

3- Tu marketing digital debe ayudar a tu equipo

comercial a cerrar mas ventas.
4. Para hacerlo debe conocer cémo es que ventas
vende y aplicar mas esfuerzo donde mas se necesita

(Estrategias A+ B + C).

5.- Acciones:

- Clarifica tu mensaje de valor.

- Sitio web y blog para autoservicio.

- Los contenidos de marketing en el proceso
de venta.

- Acciones estratégicas en equipo.



U CONSULTORES WEB

Inbound Marketing & Disefio Web

¢Como podemos ayudarte?

cconversamos?

Toda empresa es diferente y tiene retos
particulares.

Uno de nuestros consultores te ayudara a
identificar tus areas de oportunidad y te
recomendara los servicios que en este
momento son ideales para tu empresa.

Nuestra promesa es que en 30 minutos
te daremos al menos 3 conceptos de
valor para tu estrategia de marketing y
ventas digitales. jGarantizado!

www.consultoresweb.com.mx

Solicitar reunién
~

ACOMMERCE @ CIiengo
e B o PARTNER



http://www.consultoresweb.com.mx
https://www.consultoresweb.com.mx/conversemos
https://www.consultoresweb.com.mx/conversemos
https://www.consultoresweb.com.mx/conversemos

